



Enviar búsqueda


Cargar
Programa desarrolla habilidades en la negociación y comunicación.pdf
•
0 recomendaciones•24 vistas

P
PatriciaGarca790678Seguir
Programa desarrolla habilidades en la negociación y comunicaciónLeer menos

Leer más
Empresariales




Denunciar
Compartir








Denunciar
Compartir



1 de 3














Recomendados
Título  El Juego de la negociación.pdf
Título  El Juego de la negociación.pdfDanielPeaOrdaz 


Práctica: El juego de la negociación.
Práctica: El juego de la negociación.Andros Rosas 


Programa de Formación en Habilidades de Negociación para Ejecutivos.docx
Programa de Formación en Habilidades de Negociación para Ejecutivos.docxMileSwagBs 


Desarrollo de habilidades de negociación para altos ejecutivos.pdf
Desarrollo de habilidades de negociación para altos ejecutivos.pdfJhonEdwarSanchez 


Curso El Arte de Negociar.pptx
Curso El Arte de Negociar.pptxNathalieMocnik1 


Programa liderazgo ejecutivo en habilidades de negociación
Programa liderazgo ejecutivo en habilidades de negociaciónTatiana Vergara 


Habilidades de negociacion.docx
Habilidades de negociacion.docxmairacartagena3 


Proyecto individual evaluado por pares
Proyecto individual evaluado por paresCuervoRolo 







Más contenido relacionado
Similar a Programa desarrolla habilidades en la negociación y comunicación.pdf
EL JUEGO DE LA NEGOCIACION IRENE ALEJANDRA GARCIA CONTRERAS.docx
EL JUEGO DE LA NEGOCIACION IRENE ALEJANDRA GARCIA CONTRERAS.docxIRENEALEJANDRAGARCIA 



PRACTICA.docx
PRACTICA.docxAntonio489419 



Proyecto Negociación efectiva.pdf (NM)
Proyecto Negociación efectiva.pdf (NM)NicolePazMolina 



Nueva formación de habilidades de negociaciones.pdf
Nueva formación de habilidades de negociaciones.pdfalebhuerta20 



Habilidades de negociación y comunicación efectiva
Habilidades de negociación y comunicación efectivaGustavoEduardoYupanq 



Coursera, práctica individual.docx
Coursera, práctica individual.docxYaimyRodrguez 



El Juego de la negociación ejercicio práctico
El Juego de la negociación ejercicio prácticovivianapinto24 



Tarea semana 3.docx
Tarea semana 3.docxLuisManuelLeon3 



El juego de la Negociación.docx
El juego de la Negociación.docxNayeliHernandezPerez 



Desarrollo de Habilidades de Negociación para Ejecutivos en Asia Pacífico.docx
Desarrollo de Habilidades de Negociación para Ejecutivos en Asia Pacífico.docxjmontealegre1 



Practica individual negociacion.docx
Practica individual negociacion.docxAndresCabrera98 



Práctica individual evaluada por pares.pdf
Práctica individual evaluada por pares.pdfYaninaHerrera14 



El Juego de la negociación.docx
El Juego de la negociación.docxJesicaRominaCabezas 



Programa de desarrollo de habilidades de negociación.docx
Programa de desarrollo de habilidades de negociación.docxFernanda901523 



el juego de la negociación.docx
el juego de la negociación.docxngelaGiraldoRojas 



Tarea 1 hco
Tarea 1 hcoHenry Cedeño Otárola 



El juego de la negociación
El juego de la negociaciónLOSMARIADE 



PROGRAMA DE FORMACIÓN EN NEGOCIACIÓN PARA EJECUTIVOS.docx
PROGRAMA DE FORMACIÓN EN NEGOCIACIÓN PARA EJECUTIVOS.docxDanitMaraTorresFuent 



Alcanzando el éxito en las negociaciones.pdf
Alcanzando el éxito en las negociaciones.pdfraphaelcm71 



Tecnicas y Estilos de Negociacion Competitiva
Tecnicas y Estilos de Negociacion CompetitivaMilagrosArista1 





Similar a Programa desarrolla habilidades en la negociación y comunicación.pdf (20)
EL JUEGO DE LA NEGOCIACION IRENE ALEJANDRA GARCIA CONTRERAS.docx
EL JUEGO DE LA NEGOCIACION IRENE ALEJANDRA GARCIA CONTRERAS.docx 


PRACTICA.docx
PRACTICA.docx 


Proyecto Negociación efectiva.pdf (NM)
Proyecto Negociación efectiva.pdf (NM) 


Nueva formación de habilidades de negociaciones.pdf
Nueva formación de habilidades de negociaciones.pdf 


Habilidades de negociación y comunicación efectiva
Habilidades de negociación y comunicación efectiva 


Coursera, práctica individual.docx
Coursera, práctica individual.docx 


El Juego de la negociación ejercicio práctico
El Juego de la negociación ejercicio práctico 


Tarea semana 3.docx
Tarea semana 3.docx 


El juego de la Negociación.docx
El juego de la Negociación.docx 


Desarrollo de Habilidades de Negociación para Ejecutivos en Asia Pacífico.docx
Desarrollo de Habilidades de Negociación para Ejecutivos en Asia Pacífico.docx 


Practica individual negociacion.docx
Practica individual negociacion.docx 


Práctica individual evaluada por pares.pdf
Práctica individual evaluada por pares.pdf 


El Juego de la negociación.docx
El Juego de la negociación.docx 


Programa de desarrollo de habilidades de negociación.docx
Programa de desarrollo de habilidades de negociación.docx 


el juego de la negociación.docx
el juego de la negociación.docx 


Tarea 1 hco
Tarea 1 hco 


El juego de la negociación
El juego de la negociación 


PROGRAMA DE FORMACIÓN EN NEGOCIACIÓN PARA EJECUTIVOS.docx
PROGRAMA DE FORMACIÓN EN NEGOCIACIÓN PARA EJECUTIVOS.docx 


Alcanzando el éxito en las negociaciones.pdf
Alcanzando el éxito en las negociaciones.pdf 


Tecnicas y Estilos de Negociacion Competitiva
Tecnicas y Estilos de Negociacion Competitiva 






Último
La rentabilidad del Bienestar y la Felicidad en el Trabajo
La rentabilidad del Bienestar y la Felicidad en el TrabajoPrevencionar 



RECURSOS ESPECIFICOS A ACTIVIDADES DE RSE A LO LARGO DEL AÑO.pdf
RECURSOS ESPECIFICOS A ACTIVIDADES DE RSE A LO LARGO DEL AÑO.pdfprinverperueirl 



¿Qué Dicen los Banqueros?  La Relación Entre el Bienestar y el Desempeño Labo...
¿Qué Dicen los Banqueros?  La Relación Entre el Bienestar y el Desempeño Labo...Prevencionar 



FORO DE INICIATIVAS A CANDIDATOS A LA PRESIDENCIA 2024.pdf
FORO DE INICIATIVAS A CANDIDATOS A LA PRESIDENCIA 2024.pdfPRO DESARROLLO ECONÓMICO REGIONAL DE MÉXICO A.C. (PRODERM) & SOL ENERGÍA 



Proyecto TecX: Historia de dos compañias
Proyecto TecX: Historia de dos compañiasCristina Robinson 



Catalogo de productos venta mayorista pro club
Catalogo de productos venta mayorista pro clubalem7420 



El aburrimiento laboral en España (posteriormente)
El aburrimiento laboral en España (posteriormente)Prevencionar 



Trabajo sobre Organizacion y Metodo.pptx
Trabajo sobre Organizacion y Metodo.pptxrickycoh83 



Presentación de la compania DENSO
Presentación de la compania DENSODENSO Group Germany 



CIRCULAR INFORMATIVA AYUDAS ELX EMPLEA 2024.ppsx
CIRCULAR INFORMATIVA AYUDAS ELX EMPLEA 2024.ppsxCORPORACIONJURIDICA 
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	1. NOMBRE DEL CURSO
Programa  desarrolla
habilidades en la negociación
y comunicación
NOMBRE DE LA ACTIVIDAD
Proyecto individual calificado
por pares
Quito, 18 de junio 2022
 


	2. A QUIEN VA  DIRIGIDO
A todos los profesionales hombres y mujeres, altos ejecutivos, mandos medios, y todo
aquel que este inmerso en gestión de equipos, que deseen mejorar y desempeñar,
aprender las habilidades y procesos de negociación en el área propuesta.
PRINCIPALES RETOS
Aprender de manera practica los tipos, procesos ventajas y desventajas de negociación
y tener las habilidades de poder dominar en el proceso.
OBJETIVOS GENERAL
Definir conceptos básicos inmersos en el proceso de la negociación tipos de
negociación, utilizando métodos prácticos y dándole la importancia a la inteligencia
emocional a la comunicación para lograr magníficos resultados y desenvolverse en el
área de la negociación.
Enseñar habilidades y la importancia del liderazgo en el desarrollo de grandes y
pequeñas negociaciones en equipo e individual.
DURACION
• El programa esta diseñado para desarrollarse en 5 módulos de 4 horas cada
módulo.
• La dinámica del programa está diseñada:
70% de practicas empresariales y ejercicios prácticos
TEMARIO DEL PROGRAMA
MODULO 1
• Conceptos básicos de la negociación
• Características de la negociación
• Etapas de la negociación
MODULO 2
• La comunicación efectiva en la negociación
• Herramientas y tácticas para comunicación efectiva
MODULO 3
• Tipos de negociaciones
• Manejo de las emisiones
• Manejo del pensamiento crítico como base para la negociación efectiva
 


	3. MODULO 4
• Resolución  de conflictos
• Metodología para resolver problemas
• Taller en ingles vocabulario, nomenclatura negociaciones multiculturales.
MODULO 5
• Interacciones de negociaciones entre compañeros y evaluaciones de caso
prácticos
1. Explica cómo atenderás, en tu programa, la necesidad específica del idioma para
el ámbito cultural.
El taller se lo impartirá de forma semi presencial y virtual no requieres tener nivel
avanzado en el idioma inglés, todas las clases serán grabada tanto en inglés como en
español para los participantes que no puedan ingresar por fuerza mayor puedan
revisarlas.
2. Explica cómo atenderás, en tu programa, el tema del tiempo para concretar
acuerdos.
Se realizarán negociaciones de tipo integrativo abriendo comunicación a fin de seguir
mejorándolas relaciones en beneficio de las partes de la negociación. Y el horario será
de 4 horas diarias con recesos de 15 minutos 45 minutos con la finalidad que no se
torne cansado y al retornar se harán ejercicios en pares o grupales
3. Incluye, de forma general, cuál será la dinámica del programa en torno a la forma
de participar, explicar, aplicar, etc.
• El profesional dará sus clases teóricas de los temas propuestos en su maya
curricular proporcionando el material a sus alumnos.
• Se realizarán prácticas evaluativas y retroalimentación de los temas dados.
• Al finalizar el módulo ellos tendrán evaluaciones prácticas, escritas y
demostrativas con el fin de que tengan notas para proceder a dar por finalizado
y aprobado su curso en negociación.
• Se les dará el material teórico, cuestionarios, se harán casos prácticos entre
ellos se los evaluara tanto en la teoría como en casos prácticos en modo de
juegos.
• Al finalizar el curso se entregará certificación
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