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	1. PERGUNTAS CHAVES
11
PARA SABER  SE
VOCÊ ESTÁ PRONTO
PARA ABRIR UM
PRÓPRIO
NEGÓCIO
 


	2. Todos os direitos  reservados à:
Blog Abri Minha Empresa
abriminhaempresa.com
© 2019 Blog Abri Minha Empresa
 


	3. abriminhaempresa.com
O Blog Abri  Minha Empresa
foi criado para ajudar e inspirar
todas pessoas que querem
começar seu próprio negócio.
Criados por empreendedores
que já enfrentaram essa
mesma situação,
o Abri Minha Empresa
traz dicas e informações
para que todo empreendedor iniciante
tenha uma direção
e uma base para começar
a montar o seu modelo de
negócio próprio.
 


	4. ANTES DE COMEÇAR:
Você  baixou esse E-book Grátis no
Blog Abri Minha Empresa?
Se não foi por lá,
clique aqui para baixar este
E-Book atualizado e de graça
também!
 


	5. Como usar este  E-book:
Separamos 11 perguntas chaves para você
responder e descobrir se está pronto para
começar seu negócio próprio e abrir sua
própria empresa.
São perguntas diretas e objetivas.
Para respondê-las, você precisa,
obrigatoriamente:
- ser bastante sincero(a)
- responder baseado no que você tem à
disposição atualmente
- correr atrás para melhorar suas
respostas, se achar necessário
E caso queira ter mais informações de como
montar seu próprio negócio, acesse o nosso
blog e tenha acesso a várias dicas,
informações e
outros E-books grátis como esse aqui:
abriminhaempresa.com
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	6. VOCÊ MONTOU
O PLANO  DE
NEGÓCIO?
1
 


	7. VOCÊ MONTOU SEU
PLANO  DENEGÓCIO?
1
Se sua resposta for “Não”, infelizmente talvez você não esteja preparado
para começar começar seu Negócio Próprio.
Ter um Plano de Negócio é uma premissa básica para abrir uma empresa e
ter o seu próprio negócio.
Até porque é através de um planejamento que você conseguirá analisar as
oportunidades, riscos, viabilidade e potencial da ideia do seu modelo de
negócio.
Sem ele, as chances do negócio próprio dar errado são extremamente
altas.
Caso não saiba como montar um plano de negócios, nós, do Blog Abri
Minha Empresa, fizemos alguns artigos que podem te ajudar a montar um
planejamento inicial.
Se quiser dar uma olhadinha, é só clicar em dos assuntos abaixo:
3 Formas Incríveis de Como Fazer Plano de Negócio Simplificado
7 Dicas de Como Fazer um Plano de Negócio Eficiente
Como Fazer um Plano de Negócios: Conheça os 8 pontos-chaves
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	8. QUAL A
SUA META?
2
  


	9. 2
Essa pergunta é  básica e essencial para o sucesso do seu negócio próprio.
Qual é a meta da sua empresa/negócio próprio em um curto, médio e
longo prazo?
Definir suas metas é extremamente importante. Será através delas que
você irá analisar se elas fazem sentido, se são viáveis e tangíveis.
Além disso, as metas precisam estar de acordo com a missão da sua
empresa própria.
Até porque o objetivo delas é buscar a melhoria contínua, incentivando o
crescimento de resultados e conquistas, tanto do lado empresarial quanto
do pessoal também.
Mas por que ter meta é importante?
Porque metas guiam todo o processo e equipe a focarem e seguirem o
caminho certo para a empresa. Assim, todos caminham em uma direção
única, almejando o mesmo objetivo.
Além disso, através das metas, você também consegue analisar o que
pode ser melhorado para ter um resultado mais satisfatório. É possível
corrigir algumas falhas e corrigi-las para atingir os resultados que você
definiu com as metas.
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	10. Quantas metas eu  preciso ter?
Quantas você achar que for preciso para o seu negócio.
O mais importante é que a sua empresa tenha pelo menos 01 objetivo.
A partir daí, você conseguirá analisar qual caminho precisa seguir e,
então, definir as metas que achar necessário para cada área do seu
negócio.
Além disso, lembre-se que você pode traçar e dividir as metas em
curto, médio e longo prazo. Veja um exemplo:
.: Se sua empresa for uma sorveteria, você pode ter o seguinte cenário:
- Objetivo principal da empresa:
Abrir a segunda loja da sorveteria em 2 anos.
- Metas de longo prazo:
1- Ter separado e reservado R$ 200.000,00 para a montagem da
segunda loja.
2- Encontrar e definir um novo local para abertura da segunda loja
- Metas de médio prazo:
1- Ter montado uma relação sólida e de confiança com os
fornecedores essenciais para o negócio.
2- Solidificar as vendas mensais da empresa
3- Ter uma base segura de clientes
4- Lançar novos produtos/sabores
2
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	11. 2
- Metas de  curto prazo:
1- Atrair e conquistar novos clientes
2- Manter a equipe de funcionários com um treinamento adequado
3- Alcançar o faturamento suficiente para pagar todos os custos da
empresa nos primeiros meses
Importante:
Sempre coloque datas e prazos nas suas metas. Dessa maneira, você
criará um senso de urgência para atingir seus objetivos.
(no exemplo acima, não colocamos as datas para não confundir, tudo bem?)
Porém, coloque datas reais e possíveis de serem alcançadas.
Seja extremamente coerente e realista nesse momento. Porque se colocar
prazos irreais, provavelmente você não conseguirá atingir as metas
determinadas.
E assim, talvez você irá se frustrar e se desmotivar por um erro de cálculo
de datas... Por isso, tome cuidado neste ponto, combinado?
Analisando este cenário, liste aqui as metas de curto, médio e longo prazo
da sua empresa própria e veja se são todas coerentes e viáveis.
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	12. QUAL É O  SEU
CAPITAL PARA
BANCAR SUA
SOBREVIVÊNCIA?
3
 


	13. QUAL É O  SEU CAPITAL PARA
BANCAR SUA SOBREVIVÊNCIA?
3
Considerando o pior cenário inicial possível, vamos supor que você não
realizará nenhuma venda durante os primeiros meses do seu negócio
próprio.
Tendo isso em mente, você possui um capital financeiro suficiente para
bancar sua empresa durante quanto tempo?
Para responder essa pergunta, leve em consideração todos os custos que
existem para manter a empresa em funcionamento, separando em custos
fixos e variáveis. Por exemplo:
-Custos Fixos:
Água, luz, gás (em alguns casos), aluguel do imóvel, salários, planos de
internet e telefone, entre outros.
-Custos Variáveis:
Matéria-prima, fornecedores, investimentos em marketing, contabilidade,
manutenção, entre outros.
Coloque esses pontos no papel com os respectivos custos.
E, então, avalie e responda por quanto tempo sua empresa sobreviveria se
nenhuma venda fosse feita nos primeiros meses.
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	14. QUALA SUA
CAPACIDADE
PRODUTIVA
PARA ENTREGAR
O  PRODUTO OU
SERVIÇO?
4
 


	15. QUAL A SUA  CAPACIDADE PRODUTIVA
PARA ENTREGAR O PRODUTO OU SERVIÇO?
4
De acordo com o seu planejamento, você determinou suas metas ao
longo do tempo.
Tendo isso em mente, qual é a sua real capacidade produtiva de entregar
o seu produto/serviço para seus clientes?
Leve em consideração toda sua energia, estrutura e suporte para
responder esse ponto. Por exemplo:
•o quão disposto você está?
•quem te ajudará no negócio? E o quão dispostas essas pessoas estão
para te ajudar?
•qual sua estrutura e recurso você tem disponível no momento? Eles são
suficientes?
•Em quanto tempo você conseguirá entregar o produto/serviço para o seu
cliente? Esse tempo é satisfatório para o seu cliente?
14/34
 


	16. QUAL É O  SEU
CONHECIMENTO
DOS CANAIS DE
AQUISIÇÃO DE
CLIENTES?
5
 


	17. QUAL É O  SEU CONHECIMENTO DOS
CANAIS DE AQUISIÇÃO DE CLIENTES?
5
Outro ponto extremamente importante é saber como você fará para
atrair novos clientes, mantê-los e se relacionar com eles.
Até porque se não tiver clientes, não haverá vendas.
E, consequentemente, sem entrada de dinheiro na empresa.
É preciso ter um plano muito coeso e coerente sobre quem é o
público-alvo da sua empresa e quais serão as maneiras utilizadas
para alcançá-los.
Tenha certeza que você está confortável com esse ponto.
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	18. COM QUEM VOCÊ
COMEÇARÁ?
6
  


	19. COM QUEM
VOCÊ COMEÇARÁ?
6
Você  começará sua empresa sozinho ou terá pessoas para ajudar
(como sócios, funcionários, fornecedores, etc)?
Caso tenha pessoas que irão te ajudar no processo, tenha certeza
SE:
- são confiáveis
- tem algum defeito muito prejudicial para a empresa
- irão agregar positivamente no negócio
- são essenciais ou dispensáveis
- estão de acordo com o modelo de negócio e com as metas
traçadas
É preciso ter muito cuidado ao escolher as pessoas que irão
participar desse processo com você.
Existem muitos casos de empresas não deram certo por questões
pessoais e emocionais.
Por isso, seja extremamente racional nas escolhas das pessoas que
irão participar desta jornada com você, combinado?
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	20. O QUÃO VOCÊ
SE  SENTE
CONFORTÁVEL
EM CORRER
RISCOS?
7
 


	21. O QUÃO VOCÊ  SE SENTE
CONFORTÁVEL EM CORRER RISCOS?
7
Sim, são poucas pessoas que se sentem confortáveis em correr
riscos.
Mas a verdade é que o empreendedorismo envolve riscos ao longo
de toda a jornada.
E saber controlá-los é a chave da questão para ter sucesso.
Começar a empreender engloba a possibilidade de perder o que foi
investido.
Por isso, é muito importante conversar com outros empreendedores
da área, pesquisar e buscar informações para avaliar os possíveis
riscos que enfrentará na sua nova jornada.
Dessa maneira, você estará preparado e saberá como lidar com
cada questão que aparecer.
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	22. COMO VOCÊ LIDA
COM  OS MAUS
MOMENTOS?
8
 


	23. COMO VOCÊ LIDA  COM
OS MAUS MOMENTOS?
8
Se você é uma pessoa que não lida muito bem com os maus momentos, saiba
que isso é um risco muito grande de fazer com que sua empresa própria dê
errado.
Desde já, é importante deixar claro uma coisa: você é 100% responsável pelo
sucesso da sua empresa própria.
Não adianta culpar os outros pelo insucesso. Você é a pessoa que terá o
controle de gerir o caminho do negócio.
Por isso, é importante saber lidar com os maus momentos. Eles vão aparecer,
até porque o empreendedorismo é uma montanha-russa.
Então agora, seja muito sincero e responda essa pergunta abaixo:
Nos maus momentos, você:
1- é uma pessoa estressada, grita, perde a paciência e procura culpados?
2- ou é uma pessoa que respira, concentra, encara como uma lição a ser
aprendida e procura soluções que foram pensadas durante todo o processo de
planejamento e atualizações do negócio próprio?
Se você for a pessoa da opção 2, você está no caminho certo.
Caso seja a opção 1, será preciso se avaliar e ver opções para melhorar esse
ponto. No empreendedorismo, esse tipo de atitude não levará a nada, a não ser
ao insucesso.
Lembre-se: o sofrimento é opcional. Cabe a você conseguir lidar com cada
situação, resolvê-la e seguir em frente.
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	24. VOCÊ TEM A
QUEM  PEDIR
APOIO?
9
 


	25. VOCÊ TEM A
QUEM  PEDIR APOIO?
9
Família, amigos e equipe são essenciais para qualquer
empreendedor.
Ter pessoas próximas para pedir apoio, conselhos e ajuda é muito
importante para o sucesso de abrir uma empresa própria.
Seguir sozinho nesse mundo é extremamente complicado e
dificilmente você conseguirá ir muito longe.
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	26. QUAL O
TAMANHO DA
SUA  PAIXAO E
MOTIVAÇAO?
10
 


	27. QUAL O TAMANHO  DA
SUA PAIXÃO E MOTIVAÇÃO?
10
Você acredita que sua ideia simplesmente lhe trará muito dinheiro?
Ou você realmente tem paixão pela sua ideia de negócio próprio e
está bastante motivado para trabalhar por ela?
Se você optou pela 2a opção, você está no caminho certo.
Muitos especialistas acreditam que se você tiver paixão e está
realmente motivado em fazer as coisas acontecerem, as chances do
seu negócio próprio dar certo é muito grande.
Porém, trabalhar por uma ideia, simplesmente porque acha que ela
vai lhe trazer muito dinheiro, é algo raso e superficial.
Dificilmente você terá sucesso a longo prazo, pois rapidamente você
será uma pessoa desmotivada, cansada e desinteressada pelo
negócio.
Principalmente porque o caminho costuma ser longo e bastante
trabalhoso.
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	29. QUAL NOTA QUE  VOCÊ DÁ PARA O
MODELO DE NEGÓCIO DA SUA EMPRESA?
11
Se tiver que dar uma nota de 0 a 10, sendo 10 a pontuação máxima, que nota
você dá hoje considerando que a sua empresa própria vai dar certo?
Se sua nota for 10, parabéns! Você está confiante no sucesso da sua empresa
própria.
Porém, se sua nota não for 10, liste o(s) motivo(s) para não ter dado nota
máxima.
Feito essa lista, agora explique como você pode melhorar esses itens para que
sua nota seja 10.
Mas um ponto que é importante deixar claro é que você não precisa,
necessariamente, dar a nota 10 para começar o seu negócio próprio. Muito
pelo contrário!
Independentemente da nota que você der, cabe a você julgar se é a hora de
começar ou não.
Nós, do Blog Abri Minha Empresa, sempre pontuamos que o mais importante
é começar, desde que haja um planejamento coerente e responsável.
Ficar preso em uma ideia, atrás de um planejamento 100% perfeito, pode fazer
com que a seu negócio próprio nunca sai do papel.
O mundo dos negócios é muito dinâmico. Por isso, se demorar muito, você pode
perder oportunidades importantes.
Então, dê aqui a sua nota e, caso ela não seja satisfatória, liste os pontos que a
impedem de serem alta e explique como melhorá-los.
Feito isso, agora é com você e começar seu negócio próprio!
28/34
 


	30. CONCLUSÃO
!
  


	31. CONCLUSÃO:
Essas foram as  11 perguntas que são bastante úteis e
importantes para saber se você está pronto para
começar a empreender e tirar a empresa própria do
papel.
Só para recapitular, as perguntas foram:
1. Você montou o Plano de Negócio?
2. Qual a sua meta?
3.Qual é o seu capital para bancar a sobrevivência?
4.Qual a sua capacidade produtiva para entregar
produto/serviço?
5.Qual é o seu conhecimento dos canais de
aquisição de clientes?
6.Com quem você irá começar?
7.O quão você se sente confortável em correr riscos?
8.Como você lida com os maus momentos?
9.Você tem a quem pedir apoio?
10. Qual o tamanho da sua paixão e motivação?
11. Qual nota você dá para o modelo de negócio da sua
empresa?
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	32. Para concluir se  você está preparado(a) para começar seu
negócio e abrir sua própria empresa, compile todas as
respostas das 11 perguntas chaves que acabamos de
mostrar.
Feito isso, analise o que você respondeu e conclua se
você está pronto(a) para começar o seu negócio próprio.
Mas lembre-se: seja totalmente sincero(a) nas suas
respostas e análises, combinado?
E acesse também o nosso blog para mais informações
de como montar seu próprio negócio:
abriminhaempresa.com
Esperamos que esse E-book tenha te ajudado a refletir e
feito com que você se sinta mais seguro, confiante para
abrir seu negócio próprio!
E caso queira conhecer mais sobre como montar um
negócio próprio, acesse o nosso blog e veja muito mais
sobre esse assunto: abriminhaempresa.com.br.
Um abraço e sucesso!
Blog Abri Minha Empresa
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	34. "A lógica pode  levar de um
ponto A a um ponto B. A
imaginação pode levar a
qualquer lugar.”
(Albert Einstein)
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