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Al escribir una UVP, puede usar la siguiente plantilla:
Para __________ (cliente objetivo) que ___________ (declaracin de la necesidad u
oportunidad) ___________ (nombre del producto/servicio) es ___________ (categora de
producto) que ___________ (declaracin de beneficio).
En este contexto, cul sera la mejor explicacin del enunciado de la necesidad u oportunidad?
yo elegiria una
Al escribir una UVP, puede usar la siguiente plantilla:
Para __________ (cliente objetivo) que ___________ (declaracin de la necesidad u
oportunidad) ___________ (nombre del producto/servicio) es ___________ (categora de
producto) que ___________ (declaracin de beneficio).
En este contexto, cul sera la mejor explicacin de la declaracin de beneficio?
Yo elegira C. Qu piensas de estas respuestas? a. Lo que el cliente necesita o quiere b. A quin
pretendes vender C. Cmo su empresa satisfar la necesidad o el deseo de su cliente d. Lo que tu
empresa necesita o quiere.Leer menos
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Al escribir una UVP, puede usar la siguiente plantilla:
Para __________ (cliente objetivo) que ___________ (declaracin de la necesidad u
oportunidad) ___________ (nombre del producto/servicio) es ___________ (categora de
producto) que ___________ (declaracin de beneficio).
En este contexto, cul sera la mejor explicacin del enunciado de la necesidad u oportunidad?
yo elegiria una
Al escribir una UVP, puede usar la siguiente plantilla:
Para __________ (cliente objetivo) que ___________ (declaracin de la necesidad u
oportunidad) ___________ (nombre del producto/servicio) es ___________ (categora de
producto) que ___________ (declaracin de beneficio).
En este contexto, cul sera la mejor explicacin de la declaracin de beneficio?
Yo elegira C. Qu piensas de estas respuestas? a. Lo que el cliente necesita o quiere b. A quin
pretendes vender C. Cmo su empresa satisfar la necesidad o el deseo de su cliente d. Lo que tu
empresa necesita o quiere
 




Descargar ahora

Acerca deAtención al clienteCondicionesPrivacidadCopyrightPreferencias de cookiesNo vender ni compartir mis datos personalesEverand
EnglishIdioma actualEnglish
Español
Portugues
Français
Deutsche




© 2024 SlideShare de Scribd 





